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Sono un professionista con un’ampia esperienza nel settore Automotive sia a livello nazionale che europeo,

dove mi sono distinto nello sviluppo del business dando sempre valore aggiunto grazie alle mie spiccate doti analitiche.

Nel corso della mia carriera, ho dimostrato l'importanza di Dashboard ben progettate utili a migliorare le performance di vendite.

Inoltre, ho sempre fatto in modo di razionalizzare i processi, automatizzare le analisi e migliorare le procedure di reportistica per aumentare I'efficienza complessiva.
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Ruolo incentrato principaimente sull'assicurare un alto livello di qualits dei dati e
sull'integrazione dei sistemi (EDY) tra Unilever/Lipton Italia e § clienti

Ottimizzazione della migrazione dei dati durante il passaggio da Unilever all'entita
indipendents, Lipton Italia, mantenendo al contempo un flusso di lavoro efficlente e una

comunicazione rigorosa con |a sede europea.

a *Configurazione accurata dei dati principali dei clienti per agevolare le operaziont
Unallover *Convalida delle informazioni sul Pricing prima della migrazione (da GSV a NIV)
“Convalida delle informazioni sui Rebate prima migrazlone (OFF Invoice)
DEPLOYMENT *Assicurarsi che |3 struttura dei contratti commerciali sia configurata correttamente nel
DATA ANALYST NUOvO sistema
UN'lf':':erlA “Sviluppo di un NUOVS strumento per le promozioni commerciali

“Sviluppo di una nuova reportistica a supportodelle Operations
‘Gestione dell'onboarding dei fornitord

* Progettazione di nuovi processi da attuare dopo la migrazione

03/2003 ~ PRESENTT

Ho personalmente swluppato ununica "Dynamic Dashboard™ in grado di gestire in modo
completo tutti 1 report relotivi ad ogni KP!
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@ Ruolo commerciale mirato allo sviluppo delle vendite di INDICATA
(software per I'analisi di mercato online e 12 valutazione del veicoli usati).
INDICATA
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dello Stock al fine di aumentare 13 redditivita del settore dei veicoli usati

KEY ACCOUNT *Creazione costante di nuove opportunita commerciali
MANAGER
INDICATA ITALIA Resultat
ITALIA Ho personalmente sviluppato una Doshboard per monitorare i Lead acquisiti dai clienti e
04/2022 - 03/2023  fornire una consulenza strategico adeguata

Attivitd di consulenza mirata alla vendita del veicoll usati di Nissan Italia e allo sviluppo del
programma NIC, raggiungendo e mantenendo gli standard qualitativi e analizzando 1a
gestione del business usato da parte delle concessionarie

msx *Sypporto al Pricing, Stock, Trade-in, e 1a pubblicazione degli annunci
Al of
*Analisi di Mercato
*Analisi Vendite e Canall di rifornimento dei dealer
*Analisi dello Stock e Profittabilitd

USED CAR Contribuzione al miglioramento dei processi di vendita dell’'Usato
JONE MANAGER '
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ITALIA Rispetto all'anno fiscole precedente, ho otrenuto un maggfore coinvolgimento delle
04/ 2020 - 03/2022 concessionarie e un aumenta delle vendite, con conseguente cumento della quota di

mercoto nella mia areo di competenza. (Nord e Centro Italia 55 dealer)
Ho personalmente sviluppate un’unico “Dynamic Dashboord” in grado di gestire in modo

completo tutti i report refativiad ogni KPL.

‘Consulerea alle concessionarie per comprendere ed attuare strategle di Pricing e gestione

Responsabile del business Usato di INFINITI per I'intero mercato Europeo

, ® ‘Contribuzione al miglioramento dei processi di vendita dell'Usato
INFINITI “Analisi delle vendite e Finanziaria
*Sviluppo dl Business Plan e definizione degli obiettivi di vendita
CORPORATE SALES * Promazione del programma INFINITI Approved tramite campagne marketing

USED CAR ‘Gestione di un Budget per varie finalita
COORDINATOR * Meeting settimanali con il Top Management
INFINITI EUROPA
FRANCIA "

08/2017 - 03/2020
Gestione diun team di 3 persone

Sviluppo di nvovi canali di vendita con conseguente aumento delle stesse
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Referente aziendale per gll Area Manager, |'HQ Europeo, RCI Bank e |a Rete Dealer
Ho fornito un supporto trasversale a tutte le aree

® Sales, Fleet, Marketing, After Sales, Distribution, e Finance
INFINITE * Analisi delle vendite
“Offerte per le vendite Fleet a RAC e Leasers
BUSINESS * Report sul budget Fleet usato per speclal deal.
BACK OFFICE * Analisi del KP1 di Marketing
COORDINATOR ‘Gestione della Logistica e della Supply Chain
INFINITIHITALIA *Gestione degli Incentivi & dei Pagamenti
ITALIA

07/2016 - 06/2017 Aisaltat
Realizzozione di presentazioni per I' investment Committee
Creazione di un modello di dotabase successivamente utilizzato dal Marketing e CRM Europeo

@ Coordinamento del reparto Fleet & Remarketing attraverso attivitd operative e di analisi:
« Analisi delle vendite di Toyota e Lexus e del loro mix di prodotti
“Analisi di Mercato
FLEET & * Gestione degli ordini
REMARKETING « Gestione della logistica e della supply chain
ANALYST
TOYOTA ITAUA Gl
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02/2014 ~12/2015 Automatizzazione di varie analisi precedentemente effettuate manualmente

NISSAN
N Gestione dello startup dal servizio Noleggio Lungo Termine:
‘Gestione degli ordini
FLEET *Sales Planning
N ADMINISTRATOR *Gestione della logistica e della supply chain
'; N'Si‘::‘l':““ *Consulenza alla vendita e Customer Care
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